
SÄHKÖINEN VILJAKAUPPAPAIKKA

MARKO SAAPUNKI



Muutos



VISIO

Viljakaupan uudenlainen helpottaja, joka 

kehittää, tehostaa ja uudistaa viljakauppaa 

Suomessa ja valituilla muilla markkina-

alueilla sekä tuottaa alan toimijoille 

uudenlaisia liiketoimintamahdollisuuksia

➔ Suomalaisen elintarvikearvoketjun kilpailukyvyn 
parantaminen ja elintarvikkeiden myynnin edistäminen



TAVOITTEET

• Kaupankäynnin kustannusten alentaminen

• Markkinoiden toiminnan parantaminen: erilaisten viljaerien myyntimahdollisuuksien

parantaminen sekä yleisesti että erilaisissa kysynnän muutoksissa

• Ajantasaisen, yhteisen markkinatiedon saannin parantaminen

• Sopimusviljelyn kehittäminen ja viljelysopimusten parempi hallinta

• Samassa ekosysteemissä vilja-alan keskeiset toimijat eli myyjät, ostajat, logistiikka, 

laboratoriot, rahoitus, …

• Avoimet rajapinnat mahdollistavat eri toimijoiden uusien palveluiden kehittämisen yhteisen

alustan päälle



VILJATORI.FI

• Kauppapaikan toteuttajaksi perustettiin Suomen Viljakauppa Oy, jonka tuottajajärjestöt ja 

teollisuus omistavat yhdessä

• Järjestelmän tekijäksi valittiin Digia

• Työtä tehty hyvässä keskusteluyhteydessä Kilpailu- ja kuluttajaviraston kanssa

• Lanseerattu kesäkuussa 2018

• Mukana vehnä (kevät ja syys), ohra, kaura, ruis, rypsi, rapsi, herne, härkäpapu –

tulossa säilörehupaali

• Suomen-, ruotsin- ja englanninkieliset versiot

• Marraskuussa 2019 yli 2.000 rekisteröityä käyttäjää



VILJATORIN PERUSTAJAT

TEOLLISET YRITYKSET YHDISTYKSET

Atria MTK

HKScan SLC

Raisio

Agrox

Valio/maito-

osuuskunnat

Altia

OPERAATTORI

FPI Partners

→Viljatori on kuitenkin

kaikille avoin:

• Kaikki tuottajat, viljelijärenkaat, 

tukkurit jne. voivat liittyä myyjiksi

• Viljan käyttäjät eli teollisuus, 

kotieläintilat, tukkurit jne. voivat

liittyä ostajiksi

• Huom: myös osuuskuntien/ 

yhtiöiden työntekijät voivat

tehdä Viljatorille toimeksiantoja

kotieläintilojen puolesta

VILJAOSTOT yhteensä 
yli 1 mrd kiloa vuodessa



MAKSUT JA HINNAT

• Ei liittymismaksuja, ei kuukausimaksuja

• Viljatori saa tulonsa kaupankäyntimaksuista

• Maksut käytetään kauppapaikan pyörittämiseen

ja kehittämiseen

KAUPANKÄYNTIMAKSUT

• Tarjouskauppa: 1 euro myyjältä ja 1 euro 

ostajalta per tonni

– Viljatori laskuttaa ostajaa ja tämä vähentää

tilityksestä tuottajan palkkio-osuuden

• Sopimuskauppa: 1 euro ostajalta per tonni

– Viljatori laskuttaa ostajaa



Tarjouskauppa (osapuolet anonyymejä, kuten pörssikaupassa)



Sopimuskauppa (osapuolet näkevät toisensa)



Suora myyntitarjous/ suora ostotarjous

(osapuolet näkevät toisensa)



VILJATORI MOBIILISOVELLUS
ON JULKAISTU!

Viljan myyjä: hintakyselyn tekeminen

Voit tehdä sovelluksessa hintakyselyn ja myydä

viljasi helpommin kuin koskaan.

Valitse mitä
myyt. Kohdista

hintakysely ostajille
ja lähetä kysely. Kiinnostuneet

ostajat vastaavat
ostotarjouksillaan.

Valitse sopiva tarjous ja

myy, jos haluat!
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Viljatori.fi
REKISTERÖIDY

+

LATAA SOVELLUS PUHELIMEESI


